
	  
	  
	  

Supply@ME	  firma	  un	  “Head	  of	  Tearms”	  per	  l’acquisizione	  di	  TradeFlow	  
Capital	  Management	  Pte.	  Ltd	  di	  Singapore	  per	  completare	  la	  propria	  offerta	  

globale	  
	  

La	  Società,	  fondata	  da	  Alessandro	  Zamboni	  e	  quotata	  al	  London	  Stock	  Exchange,	  ha	  siglato	  
un	  accordo	  preliminare	  per	  acquisire	  una	  piattaforma	  Fintech	  e	  ampliare	  così	  i	  propri	  servizi	  
di	  “inventory	  monetisation”	  offerti	  alle	  PMI	  
	  
Milano,	  19	  Marzo	  –	  Supply@ME	  Capital	  plc	  (“La	  Società”	  o	  “SYME”),	  innovativa	  piattaforma	  fintech	  
italiana	  quotata	  a	  Londra	  che	  fornisce	  un	  servizio	  esclusivo	  di	  Inventory	  Monetisation©	  alle	  imprese	  
manufatturiere	  e	  commerciali,	  è	   lieta	  di	  annunciare	  di	  aver	  firmato	  un	  Heads	  of	  Terms	  ("HoT")	  per	  
l'acquisizione	   di	   TradeFlow	   Capital	   Management	   Pte.	   Ltd,	   FinTech	   di	   Singapore,	   focalizzata	   nel	  
settore	  del	  “Trade	  Finance”,	  con	  una	  proposta	  unica	  sul	  mercato.	  

L'acquisizione	   consentirà	   a	   Supply@ME	  di	   completare	   la	   propria	   offerta	   globale,	  monetizzando	   gli	  
stock	   (in	   particolare	   di	   materie	   prime)	   "in	   transito".	   Inoltre,	   la	   Piattaforma	   Supply@ME	  
beneficerebbe	  di	  una	  serie	  di	  interessanti	  vantaggi	  sinergici	  sia	  dal	  punto	  di	  vista	  del	  rapporto	  con	  gli	  
investitori	  che	  di	  quello	  afferente	  l’originazione	  delle	  aziende	  clienti.	  

A	   seguito	   della	   firma	   dell'HoT	   e	   del	   completamento	   della	   Due	   Diligence,	   Supply@ME	   potrà	  
completare	  l'acquisizione	  entro	  il	  prossimo	  mese.	  

	  

About	  Supply@ME	  

Supply@ME	  consente	  alle	  aziende	  di	  generare	  flussi	  di	  cassa,	  senza	  contrarre	  debiti,	  monetizzando	  le	  
scorte	   di	   magazzino	   esistenti.	   Prima	   che	   un'azienda	   trovi	   un	   cliente	   finale	   per	   i	   suoi	   prodotti,	   la	  
piattaforma	   Supply@ME	   consente	   loro	   di	   vendere	   ("monetizzare")	   il	   proprio	  magazzino	   e	   ricevere	  
immediatamente	  denaro	  per	  aumentare	  il	  proprio	  capitale	  circolante.	  
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